
制度改正に伴う専門家派遣等事業 経営力強化セミナー 

受講票は発行しません。 

定員超過の場合のみご連絡いたします。 

 

⚫ バイヤーを知ろう 

➢ どんな仕事？欲しい商品とは？ 

⚫ 記憶に残る！企画書の書き方・作り方 

➢ 商品アピール時のポイント 

➢ 企業アピール時のポイント 

老舗百貨店で販売、バイヤー業務、ブランディング、

商品開発などを１７年間経験した後独立。小売業や

サービス業を中心に「また来たくなるお店づくり」を

コンセプトにした経営戦略、マーケティング、販売

力・接客力強化の支援や研修を行う。 

新潟商工会議所 水野行（ＦＡＸ：０２５－２９０－４４２１） 

           

会社名   （会員・非会員） 受

講

者

氏

名 

 

会社住所   

業  種 製造 ・建設 ・卸売 ・小売 ・サービス ・その他  

ＴＥＬ  従業員数  人   

＊ご記入頂いた情報は商工会議所からの各種連絡・情報提供のために利用するほか、セミナー参加者の実態調査・分析のために利用することがあります。 

＊会員・非会員のどちらかを○で囲んでください。 

＊業種は○で囲んでください。 

10/28（水）セミナー「バイヤーの記憶に残る！企画書の書き方・作り方」受講申込書   主催：新潟商工会議所 

2020.10.28(水) 
14:00～16:00 

万代島ビル６階 会議室 
（新潟市中央区万代島５番1号） 
※駐車場は有料となります。 

新潟商工会議所 広域経営支援センター 水野・南 

新潟市中央区万代島5-1万代島ビル7Ｆ 

ＴＥＬ：025-290-4215（直通） ＦＡＸ：025-290-4421  

Ｅメール：soudan@niigata-cci.or.jp 

★お申し込みフォームもしくは、下記申込書によりＦＡＸでお申込み下さい。 

 お問合せ 

30名（先着順） 

商談力を高めて働き方改革 

お申し込みフォームは 

こちら→ 

・発熱や咳等、風邪の症状がある方や体調に不安のある方は、参加をご遠慮ください。 
・参加される場合は可能な限り、マスクの持参及び着用について、何卒ご理解・ご協力をお願いいたします。 
・受講者同士の間隔を十分確保した座席配置といたします。 
・セミナー会場の入口に消毒液を用意しますので、会場へ入場の際は手指の消毒をお願いいたします。 
・当日受付にて検温を行い、発熱がある場合は来場をお断りする場合があります。 

・感染状況次第では中止または延期となる場合がありますので、ご理解・ご協力をお願いいたします。 

 

mailto:soudan@niigata-cci.or.jp

